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FICS ADMINISTRADOS POR
SOCIEDADES FIDUCIARIAS
A abril de 2019
Activo Pasivo Patrimonio
18.810.680 21.677 | 18.789.004
8.807.013 3.772 8.803.241
6.160.907 15.886 6.145.021
5.350.958 1.227 5.349.731
5.346.613 10.340 5.336.273
3.215.593 1.114 3.214479
2.896.968 669 2.896.298
2.260.090 8.925 2.251.164
1.224.492 1.024 1.223.468
1.008.699 12.008 996.692
956.980 17.582 939.399
730.910 77 730.193
708.498 2.049 706.448 -
636.321 | 849 635.472
634.921 409 634.512
607.254 7 606.543
525.451 3.418 522,033
226.182 264 225.918
151.564 218 151.346
150.382 174 150.208
80.023 135 79.888
5.360 4 5.356
60.495.860 ! 103171 | 60.392.689

Dentro del mercado fiducia-
rio los Fondos de Capital Priva-
do (FCP) requieren un monto
minimo de 600 salarios mini-
mos y necesitan otro perfil de
riesgo. Generalmente, las em-
presasson lasque participanen
este tipo de mecanismos.

Asi mismo, otra alternativa
que se encuentra dentro del
portafoliodelasfiduciassonlas
fiducias estructuradas, un pro-
ducto més disefiado para clien-
tesinstitucionales, como el sec-
tor puablico, para canalizar
recursos orientadosalainfraes-
tructura inmobiliaria.

LAURA LUC{A BECERRA ELEJALDE
Ibecerra@larepublicacom.co

SEGUROS. LA FACTURACION DEL GRUPO HA CRECIDO 16% ESTE ANO

El negocio de seguros de Coomeva
tendra ingresos de $80.000 millones

BOGOTA
Mas de 55 afios en el sector
solidario han consolidado al
Grupo Coomeva como uno de
losreferentes del cooperativis-
mo. Alfredo Arana, presiden-
te ejecutivo del Grupo, hablé
con LR sobre como estan cre-
ciendo los negocios este afio y
sus metas de crecimiento.

¢Como le ha ido a Coomeva
este afio?

Seguimos en un proceso de
desarrolloyde consolidacionim-
portantede caraaseguirprestan-
do servicios a nuestra comuni-
dad de asociados y usuarios.

:Cuéntos asociados tienen?

Ya superamos la cifra de
250.000profesionales asociados
en Colombia, consoliddndonos
comola cooperativa de profesio-
nales més importante del pafs
que son los duefios de todo este
grupo empresarial.

£Como avanzan los negocios
financieros del Grupo?

Nuestrobancoesmedianoen-
tre los bancos colombianos, ya
estamos por el orden de $4 billo-
nes de activos. Por el &mbito de
la salud, tenemos una medicina
prepagadaquetieneun pocomaés
de 23% de participacion de mer-
cadoyenlosotrossegmentos ve-
nimos creciendo aceleradamen-
te, enseguros, en especial, donde
llegamos a 1,2 millones de poli-
zascolocadasy 370.000 clientes.

¢Cémo va el crecimiento en
V4

La facturacion en primas ha
tenido un crecimiento de 16%
con respecto al aio pasado. El
modelodesegurosdel Grupo Coo-
mevaajulio de este afio ha gene-
rado $45.000 millones en ingre-
so0s, y tiene una expectativa de
llegara$80.000millonesacierre
de este afio.

&Y en la fiduciaria?
Estamos marcando un posi-
cionamiento importante. Nues-

Coomeva

Arana senald que prevén crecer de la mano de productos de financia-
cién para vivienda, educacion y, proximamente, para vehiculos.

tros fondos mutuales ascienden
al mes de julio a $2,77 billones,
creciendo 4,8% en el afio.

JPor qué ese crecimiento?

Ladindmicadenuestros nego-
cios va muy de la mano de la co-
operativa. Eso hace que tenga-
mos un mercado potencial muy
importante, no solo en los servi-
ciosqueofrecemos, sinoenlater-
cerizacion de servicios, lo que
nos permite tener una dinamica
de crecimiento importantisima.

4Cuantos ingresos tienen?

Hoy llegamos a un poco mas
de $10 billones administrados a
través de nuestrosactivos. Losin-
gresos estan por el orden de los
$6 billones al afio.

Cuénto invierten al afio?

Nuestrovolumen deinversio-
nessiempredepende porque de-
bemos fortalecer las empresas,
asi que buena parte de nuestras
empresas capitalizan las utilida-
des o excedentes que alcanzan.
Tenemos un presupuesto de
$250.000 millones y $300.000
millones para inversion.

¢Cudnto prevén crecer?

Queremos crecer mucho
mas, hace poco lanzamos un
fondo social de vivienda donde
estamos financiando 100% de
las viviendas, queremos seguir
creciendo en la financiacion de
laeducacién delasfamiliasyes-
tamos disefiando ‘Movilidad’
para que los asociados puedan
adquirir vehiculos.

MARIA PAULA ARISTIZABAL B,
@MapuAristizabal

BANCOS. PRODUCTOS COMO CREDITOS DE VIVIENDA ESTAN EN SEGUNDO PLANO

Los centennials prefieren viajar a comprar bienes

BARRANQUILLA
Generacién Z, posmillen-
nials o centenialls se domina al
grupo demografico nacido
aproximadamente entre 1995
y 2015. Estos jovenes son na-
tivos digitales y sus habitos de
consumoy filosofia devidason
muy distintos alo quelaindus-
triaviene acostumbrada con la
generacion X y hasta con los
millennials. Una muestra de
ello, es que viajar estd en la
cima de sus prioridades por
encimadelaeducaciénodein-
vertir en vivienda.
De acuerdo con un estudio
realizado por Booking.com, nue-
ve de cadadiez piensa que siem-

89%

DE LOS JOVENES COLOMBIANOS
ENCUESTADOS BUSCA VIAJARY YA
TIENE UNA LISTA DE LUGARES A
LOS QUE QUIERE VISITAR.

pre vale la pena invertir en via-
jes (89 %) por encima de cual-
quier otra cosa.

Eldocumento muestraquela
ropa y el matrimonio son ele-
mentos en los que no piensan
mucho y no buscan gastar re-
cursos. En cambio, viajar se ha
convertido en casi una necesi-
dad y representa para ellos un
crecimiento personal.

Ademas, 92 % delos jovenes

~ colombianos pertenecientes a

la Generacién Z ya tiene una
lista de viajes pendientes con
cosas que quieren hacer o ver
antes de morir.

Otro gran cambio que trae la
Generacion Z sera el de compar-
tir en vez de comprar, como ya
ocurre en el sector de la movi-
lidad. Es una solucién més eco-
nomica, sostenibleyacorde con
los valores actuales de la socie-
dad. Los nuevos valores que re-
presentan estas personas debe-
ran ser tomados en cuenta por
las empresas y sus productos.

JOSE GONZALEZ BELL
jaonzalez@larepublica.com.co

123RF

La generacién Z comprende a
personas nacidas en 1995y 2015.

PARA LEER

BANCOS

Las 10 claves
del éxito
financiero
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El libro de Alberto Chan, el
cual, seglin getAbstract es de
fécil lectura, brinda reflexiones
para la vida cotidiana, méto-
dos, técnicas y estrategias
basicas que cualquier persona
gue desee libertad financiera
puede poner en practica. En él
narra sus experiencias para
ilustrar las claves, que van
desde el pensamiento positivo,
hasta el ahorro.

ALBERTO CHAN ANEIROS / GESTION / PAGS. 144

BOLSAS

El error de
USS1.000
nﬂHones

Los reconocidos inversionistas
Kirk Kerkorian, Aubrey McClen-
don y Nick Maounis también
cometen errores, y por ello,
Stephen L. Weiss revisa en este
libro esos inconvenientes y los
analiza para que los lectores
sean quienes decidan si
realmente se puede aprender
de sus errores o no, pues, entre
menos cometa, mas fuerte serd
su portafolio.

STEPHEN L. WEISS / WILEY / PAGS. 272

BANCOS

Cuales son los
amos de las
finanzas

;Quién suponia que un estudio
sobre banqueros centrales se
convertiria en un libro que no se
puede dejar de leer? El inversio-
nista profesional Liaquat
Ahamed relata una entretenida
historia, segtin getAbstract,
sobre las desastrosas decisiones
de los banqueros centrales, en
torno a la politica monetaria en
la década de 1920 y a principios
de lade 1930.

LIAQUAT AHAMED / PENGUIN PRESS / PAGS. 576



